La stratégie gagnante de
Pautofinancement
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Revenus et maitrise des colits

Générer des ventes dés que possible et avoir un
réesultat net >0

Croissance des fonds propres

Réinvestir les bénéfices ou augmenter ses ressources
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Accéder aux préts et aides

Développer l'activité




Les sources de revenus
complémentaires

Préventes et crowdfunding

Financez votre développement en vendant avant
méme d'avoir terminé

Partenariats stratégiques

Créez des alliances commerciales génératrices
de revenus

Elr: Licences et propriété intellectuelle

Monétisez vos brevets et savoir-faire



Valorisez votre expertise

Consulting

Vendez votre expertise dans votre domaine d'activité

Formation

Proposez des ateliers ou du coaching personnalisé

Services sur mesure

Développez des fonctionnalités spécifiques pour vos clients




Les points de vigilance

Demande réelle
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X Assurez-vous qu'il existe un marché pour
VOS services

Perte de focus

Risque de ralentir le développement
de votre produit principal

Revenus limités

Les prestations
peuvent générer des
montants insuffisants
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Les avantages de
I'autofinancement

@ Indépendance totale

Gardez 100% du controle sur votre vision et vos décisions

@ Résilience financiere

Développez une culture d'efficacité et de rentabilité

Croissance organique

Construisez sur des bases solides et durables



Les clés de la réussite

@— Vision claire

Définissez précisément ou vous voulez aller

@— Patience stratégique
Acceptez une croissance progressive mais durable

Equilibre financier

Maitrisez vos couts tout en générant des revenus

%— Ecosystéme solide

Entourez-vous de partenaires et mentors de qualité
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A vous de jouer !

L'autofinancement demande du temps et de la stratégie,
mais vous permet de garder le controle total de votre

projet. Quelle approche privilégiez-vous pour votre
entreprise ?

Je suis Laura, DAF a temps partagé, pour vous

aider dans vos problématiques finance et admin




